
 

 
Informations disponibles

lUne fiche par groupe :
    • Les chiffres-clés du groupe sur les 3 dernières années (CA, ventes VN et VO, effectif)
    • Le portefeuille d’activités (distribution/importation, autres activités que l’automobile)  
       de chaque acteur
    • Une présentation de la société et de ses actionnaires 

lDes analyses pour comprendre les orientations stratégiques 
    • Politique de développement régional et international
    • Relation avec les constructeurs
    • Gestion du portefeuille d’activités 
    • Financement du développement et type d’actionnariat

  

Un panorama exclusif des 100 leaders de la distribution VN  
en Europe.
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GUIDE TO DEALER GROUPS 
IN EUROPE

- Detail list of the 100 biggest car dealers 

   throughout Europe

- New : the 15 most important groups in 

   Central and Eastern Europe

- Focus : the 13 stock listed dealer groupse 
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lL’analyse de 15 pages  
sur la stratégie des principaux groupes 
européens
 

lLes chiffres-clés de chaque groupe 
sur les 3 dernières années
 

lUne présentation de la société, de ses 
actionnaires et de son portefeuille  
d’activités

Les points forts

Le Guide des Groupes  
Européens

PDFPapier Excel

Formats disponibles Version

Autobiz répertorie et analyse tous 
les ans les acteurs européens de 
la distribution automobile qui, 

réunis, vendent près de 4 millions de VN 
par an. Notre classement résulte d’une 
analyse économique et financière minu-
tieuse de la distribution automobile dans 
chaque pays d’Union Européenne ainsi 
qu’en Suisse, Norvège, Ukraine, Russie 
et Turquie. Retrouvez dans cet ouvrage 
les fiches détaillées des 100 plus grands 
groupes Européens ainsi que des analy-
ses exclusives pour bien comprendre les 
orientations stratégiques du marché.

L’avis des professionnels

«Grâce à ce Guide, j’ai pu améliorer mon sourcing 
VO auprès des groupes espagnols… et mes reventes 
auprès de distributeurs d’Europe de l’Est.»
Le directeur commercial d’un remarketeur

«Cela faisait longtemps que je cherchais un listing aussi 
complet pour ma prospection en Europe !»
Le directeur général d’un garantisseur


