
Diffusion ciblée : 28 000 ex.Formats et Tarifs publicitaires

Concessionnaires : 2 000 contacts
responsables VO et dirigeants 
des sites de concessions

Spécialistes VO* : 1 200 contacts

Réparateurs agréés* : 2 300 contacts

MRA* : 2 500 contacts

Autres abonnés autobiz : 500 contacts 
dont services VO des constructeurs, 
groupements professionnels...
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6 %

24 %

*avec un stock supérieur à 10 unités
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autobiz® information et marketing automobile E-mail : info@autobiz.fr - Web: www.autobiz.fr - Tel : 01 41 44 91 00 – Fax : 01 41 44 91 01 

Votre interlocuteur : Pascal Caussin Tel : 01 41 44 91 10  / email : p.caussin@autobiz.fr
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autobiz Hebdo est le meilleur moyen d’être au cœur de l’actualité de l’industrie et de la distribution automobile. 
Chaque mardi, autobiz Hebdo communique les informations clés des constructeurs, de leurs réseaux,  
des équipementiers et prestataires de services. Articulé autour de diverses rubriques, ce concentré de news offre  
des analyses approfondies et synthétiques grâce, notamment, à un dossier détaillé revenant sur un sujet fort du secteur.
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D Dossier Partenaires
1 teaser envoyé par e-mailing la semaine 
précédant le dossier, identifié  
du logo de l’annonceur. 

Partenariat « Dossier » :

H1 + V1 + logo partenaire  
en tête de lettre 

Dossier 2 semaines : 6 500€ 

Dossier 1 semaine   : 3 000€

Dossier partenariat



Remises et Dégressifs

Votre interlocuteur : Pascal Caussin Tel : 01 41 44 91 10  email : p.caussin@autobiz.fr  
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Remises 

Remise fidélité 

(annonceur en 2008)
-6 %

Remise nouveau client -2 %

Remise professionnelle 
(réservée aux mandataires)

-15 %

dégressifs CA (montants HT en euros)

< 3 000 0 %

de 3 000 à 4 500 -3 %

de 4 500 à 8 000 -6 %

de 8 000  à 13 000 -10 %

de 13 000 à 20 000 -15 %

> 20 000 -20 %

dégressifs période 

Janvier -8 %

Février -5 %

Mars -2 %

dégressifs fréquence*

4 passages consécutifs -6 %

6 passages consécutifs -10 %

8 passages consécutifs -13 %

10 passages consécutifs -15 %
(*) ou une semaine d’intervalle avec un minimum de 3 semaines consécutives

2009


